ПЕТРОВ ИГОРЬ СЕРГЕЕВИЧ
Менеджер по продажам B2B
Екатеринбург   |   +7 (900) 000-00-00   |   ivanov@mail.ru
О СЕБЕ
Закрываю B2B-сделки полного цикла — от холодного звонка до повторных продаж. За 2025 год выполнил план продаж на 118%, средний чек вырос на 30%. Работаю в amoCRM.
КЛЮЧЕВЫЕ НАВЫКИ
	Продажи
Полный цикл B2B-продаж, холодные звонки, переговоры
	CRM
amoCRM, Bitrix24, ведение воронки продаж

	Результаты
Выполнение и перевыполнение плана, работа с возражениями
	Клиенты
Развитие текущей базы, повторные продажи, допродажи


ОПЫТ РАБОТЫ
Менеджер по продажам
ООО «ПромТехСнаб»   |   2022 — наст. время
•  Веду полный цикл B2B-продаж — от холодного звонка до подписания договора
•  Выполнил план продаж на 118% по итогам 2025 года, средний чек вырос на 30%
•  Развил базу из 40 новых корпоративных клиентов за 2 года
Менеджер по продажам
ООО «ОфисЛайн»   |   2019 — 2022
•  Продавал офисное оборудование корпоративным клиентам, выполнял план на 105–110%
ОБРАЗОВАНИЕ
Уральский государственный экономический университет
Маркетинг   |   2015 — 2019
ХОББИ
Настольный теннис, бильярд, путешествия
Пример подготовлен на сайте cvtuning.ru — бесплатная адаптация резюме под вакансию
